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Makuakeとは 



Makuakeとは 

Makuakeは 

思い切ったコンセプトの 

新製品やお店やコンテンツが誕生する 

日本最大の場所です 









実行者は 
アイデア段階で 
予約販売が可能 

支援者は作って 
欲しいアイデアを 

予約購入 

実行者 支援者 

仕組み 



実行者は 
制作資金を 
事前に獲得 

世に無いアイデアを
いち早く 
手に出来る 

実行者 支援者 

仕組み 



など合計20行以上と連携中 

連携銀行一部 



銀行 

メーカー 
飲食店 

④クラウドファンディン
グの実施・サポート 

①銀行がMakuake 
を紹介 

②企業がMakuakeの 
利用を希望 

③銀行が企業を紹介 

銀行連携のイメージ 



銀行連携の事例 



銀行連携の事例 



銀行連携の事例 



銀行連携の事例 



銀行連携の事例 



銀行連携の事例 



岡山のジーンズメーカー 



宮城のハードウェアスタートアップ 

地域の事例 



京都のアニメ制作会社 

地域の事例 



愛知の自動車用品メーカー 

地域の事例 



 商品ポテンシャル判断 
 
 消費者ニーズ 

 
 プロモーション力 

銀行 

 ビジネスモデルの判断 
 

 経営者の信頼性 
 

 財務実績 

 商品ポテンシャル判断 
 
 消費者ニーズ 

 
 プロモーション力 

Makuake 

会
社
を
判
断 

商
品
を
判
断 



1.安全にアグレッシブな事業性評価が可
能になり融資額の増額が可能になる 
 

2.顧客企業の新規事業に対する営業サ
ポート力のアップ 

銀行側の狙い 



早く、多く貸せる 
 

営業サポートが手厚い 
 

金利が安い 



早く、多く貸せる 
 

営業サポートが手厚い 
 

金利が安い 



ヒットさせたい商品がある方はコチラ 


